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Meu Mercado-Alvo 
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Minha Mensagem para 
Meu Público-Alvo 
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Mídia que Vou Usar para 
Alcançar Meu Público 
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Meu Sistema de Captura 
de Lead 
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Meu Sistema de 
Alimentação do Lead 
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Minha Estratégia de 
Conversão 
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Como Entrego Uma 
Experiência Única 
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Como Aumento o Valor 
Vitalício do Cliente 
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Como eu Estimulo 
Indicações 
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